
RESPONSABLE PORTEFEUILLE 

CLIENT & CONSEILLER 

TECHNIQUE

Département Biologie & Géosciences

QUELS MÉTIERS APRÈS DES ÉTUDES 
EN SCIENCES DE LA VIE À L’UPS ?



MON PARCOURS
 2011-2013:  DUT en Génie Chimique – Génie des 

Procédés (St Nazaire)
 2013-2015: Licence 3 Biochimie1 (Toulouse)
 2015-2016:  1ère année de Master Biologie 

Végétale, parcours  Adaptations, 
Développement, Amélioration des Plantes 
en association avec des Microorganismes 
(ADAM)2

 2016-2017:  Césure : expérimentations en plein champ 
(STATPHYT)

 2017-2018: 2ème année de Master
 2018: recruté chez M2i Life Sciences (St Cloud)

1   Formation équivalente actuelle: licence Sciences de la Vie, 
parcours Biochimie, Biologie Moléculaire, Microbiologie (2B2M)

2  Formation équivalente actuelle: parcours Biologie des Plantes & 
Microorganismes Associés (BPMA) 
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MON MÉTIER
Mon activité de responsable technico 
commercial concerne la vente de produits 
pour  la protection des cultures sans 
pesticides, auprès de différents types de 
clients (multinationales de l’agro-alimentaire, 
coopératives, pépinières, jardineries) et en 
direct au public.
Je chargé de nouer des partenariats 
commerciaux, mais aussi techniques pour 
tout projet de développement de nouveaux 
produits.



MON ENVIRONNEMENT 
DE TRAVAIL
Mon entreprise est M2i Life Sciences, un groupe industriel 
(270 personnes) expert dans la conception, la formulation 
et la production de solutions biologiques pour la 
protection des cultures sans pesticides. Je suis 
localisé au siège du groupe en région parisienne.


